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证券代码：斯莱克                                     证券简称：300382 

 

苏州斯莱克精密设备股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                    

投资者关系活

动类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 

泽壹资本：王金明、李金代 

玖歌投资：苏凯 

裕兰投资：陈恺睿 

时间 2021 年 6月 7日下午 15:00—16:30 

地点 苏州斯莱克精密设备股份有限公司 

上市公司接待 

人员姓名 

副总经理：单金秀 

董秘兼副总经理：吴晓燕 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一.公司副总经理介绍公司基本情况。 

二.投资者问答环节： 

1.请介绍一下公司目前三个基地的情况？公司新生产线

上了以后有招人需求吗？ 

答：新乡盛达那边有一条生产线已经安装好了，主要生产

钢壳，另一条生产线在苏州这边安装已经进入调试尾声；合肥

斯翔那边厂房还没建好，但也有生产线在苏州准备得差不多

了，初期有可能会在苏州先生产然后在合肥那边完成清洗包

装；常州项目用地也在推进中。新生产线上了之后，我们的招

人需求还是很大的。 

2.方壳能用设备实现高速自动化吗？您可以说一下电池
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壳的价格吗？ 

答：方壳也可以用设备实现高速自动化生产，方壳与圆壳

的核心技术是一致的，都是拉伸成型工艺，公司采用现代化的

方法，先进行材料、力学分析，计算机模拟设计模具，如果不

符的话修改模具的参数，实现自动化生产；电池壳的价格是跟

着型号、尺寸走的，另外还和客户的订单量等因素有关。 

3.公司的产品相对于竞争对手，有哪些优势呢？ 

我们的电池壳生产率、材料利用率、生产出的电池壳光洁

度、品质一致性高，量大的话应该会比同行做到更低的价格。 

4.公司生产易拉罐盖的设备，那电池壳的盖帽可以生产

吗？ 

应该是相通的，做易拉罐盖的技术必然是未来做电池壳盖

帽的技术。 

5.去年公司主营业务毛利率下滑的原因是什么？目前主

营业务发展怎么样？订单交付周期怎么样？ 

毛利率下滑是有偶然性的，一方面与产品特性有关，每个

订单的要求及参数都不同，如果外购件多的话相对毛利就会低

一点、自制件多毛利就会高，另一方面与市场的竞争也有关；

根据公司四月份披露的年报，截止 4 月 28 日，公司今年订单

相较于去年增加了 60%多，在手订单 7.5亿元，受“限塑令”

影响，整个市场的需求是很旺盛的，目前公司的易拉盖生产设

备在国内市场占有率达到 70%；订单交付周期因客户需求不同

有很大的区别，小项目时间短一点，大概 6-9个月，时间最长

的也有 12个月。 

6.铝壳和钢壳用起来有什么区别？ 

钢的好处是耐热性好，热稳定好，相对于铝壳安全性好；

铝壳的能量密度低，遇热安全性不如钢壳，但是分量轻。 

7.公司未来有融资计划吗？ 

公司去年下半年发行了可转债，随着传统业务、电池壳等
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业务的发展，对于资金方面也提出了一定的需求，未来在合适

的时机公司会考虑以多种方式进行融资。 

附件清单（如

有） 

无 

 


