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苏州斯莱克精密设备股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2014-4-23 

投资者关系活动

类别 

 

□√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

国海证券：后立尧、 富国基金：安倩、博观投资：陶林杰、

泰康资产：徐星月 

时间 2014 年 4月 23日 

地点 苏州斯莱克精密设备股份有限公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事长：安旭、董事会秘书（代）：叶清、证券事务代表：嵇

华风 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、公司除了研发易拉盖/易拉罐外的新产品之外，有哪

些技术可以拓展？ 

 答：公司目前主要是针对易拉盖和易拉罐业务；光检、图

检、机器人自动化及冲压冲床技术可以拓展。 

 

二、市场上存量的易拉盖生产成套设备是否存在技术或性

能指标跟不上？ 

答：存在一些，主要是客户早期购买的设备在技术或性能

跟不上现在的设备。具体表现在以下几方面：1、对原材料的

利用率低，存在浪费情况；2、生产的产品质量不合格率较高；

3、运行速度较低。 

 

三、河南金星啤酒有限公司为何选择与贵公司签订了易拉

罐生产设备销售合同，而未与海外厂家合作？此外，该合同的

履行情况如何，今年能否确认收入？ 

答：公司相对于海外制罐企业来说具有较大的成本优势和

服务优势，并在技术沟通方面较国外企业更畅通、便捷。对于

该合同的履行情况，目前按预期计划正常履行，今年第四季度

应能正常发货；今年能否确认收入要等到发货后现场调试情况

决定，存在不确定性。 



 

四、公司目前在手的订单有多少？ 

答：公司目前订单情况正常，无因披露而未披露的订单。 

 

五、为什么公司的海外客户主要集中在东南亚地区？有扩

展到其他海外地区么？ 

答：东南亚地区属于新兴经济体国家，金属包装发展较快，

东南亚地区华人较多，沟通方面更有优势，在我们东南亚的客

户当中，马来西亚和印度尼西亚企业都是华人占主导地位，泰

国也有相当一部分的华人企业，其他还有越南、柬埔寨、菲律

宾等。东南亚国家的制盖市场总体要比我国的市场大。除了东

南亚地区，我们的海外市场还拓展到了中东、韩国、中南美洲

和东北欧。 

 

六、公司认为国内的罐线市场空间是盖线的 4-5倍么？ 

答：我们认为国内罐线的市场空间是盖线的 4-8倍。 

 

七、2013 年公司毛利率下降的原因是什么？ 

答：1、2013 年使用新冲床比例继续增加，另外由于客户

要求，所用新冲床的规格上升，冲床速度普遍更高，所使用冲

床平均单价上升了而导致毛利率有所下降；2、近年来人民币

相对美元币值上升明显，而发行人销售合同签订时即已确定价

格，从签订合同到收入确认通常超过一年，因此 2013 年国外

大项目毛利率偏低。3、由于员工人数增加较多、人均工资水

平也有一定提高，导致毛利率水平有一定程度的下降。 

 

八、未来两片罐会代替三片罐么？ 

答：公司对未来两片罐替代三片罐很有信心。 

附件清单（如有） 无 

日期 2014 年 4月 23日 

 


